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¡Da un impulso a 
tu negocio con UPS!
Únete a la red de ubicaciones UPS Access Point™ 
y empieza a:

• Atraer nuevos clientes y generar ventas adicionales
• Aumentar la lealtad de los clientes existentes
• Generar mayores ingresos sin inversión adicional
• Diferenciarte de la competencia 

©2022 United Parcel Service of America, Inc. UPS y el logotipo gráfico de UPS son marcas registradas de United Parcel Service of America, Inc.
Todos los derechos reservados.
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EDITORIAL

ES EL MOMENTO

Seguro ya sabes que, del 21 al 23 de marzo 
de 2025, FENAMIX, la Federación Nacional de 
Puntos de Venta Mixtos de Loterías y Apues-
tas del Estado, celebrará su VI Congreso Na-
cional, en Torremolinos, Málaga, con el lema 
REIVINDICAMOS. Este evento promete ser un 
momento crucial para todos los que forma-
mos parte de esta Federación. 

El lema REIVINDICAMOS refleja el espíritu de 
nuestra reunión: una oportunidad para alzar 
la voz, expresar nuestras inquietudes y luchar 
por nuestros derechos y mejoras en nuestro 
sector. Es fundamental que nuestras opinio-
nes y demandas sean escuchadas y, para ello, 
es imprescindible contar con la participación 
activa y comprometida de todos los asociados.

Uno de los temas más significativos que abor-
daremos en este Congreso es la equiparación 
de la comercialización de la venta de la lotería 
nacional con la red integral. Este es un asunto 
de vital importancia, ya que garantizaría una 
competencia justa y equitativa para todos los 
puntos de venta mixtos. La igualdad en la co-
mercialización no solo fortalecería nuestro 
sector, sino que también promovería la trans-
parencia y la eficiencia en la gestión de Lote-
rías y Apuestas del Estado.

Durante los tres días del Congreso, se han or-
ganizado una serie de coloquios y talleres di-
señados donde abordaremos los temas más 
importantes y pertinentes para nuestro gre-
mio. Estos espacios de diálogo y aprendizaje, 
no solo nos permitirán compartir experiencias 
y conocimientos, sino que también nos brin-
darán la oportunidad de desarrollar estra-
tegias conjuntas y fortalecer nuestra unidad 
como colectivo.

La asistencia al VI Congreso Nacional de Fena-
mix es esencial para que nuestras reivindica-
ciones sean tomadas en cuenta. Cada uno de 
nosotros tiene un papel crucial que desempe-
ñar en este proceso y juntos podemos lograr 
un impacto significativo. No dejemos pasar 
esta oportunidad para hacer valer nuestros 
derechos y construir un futuro mejor para to-
dos los puntos de venta mixtos de Loterías y 
Apuestas del Estado.

Este Congreso es una oportunidad invaluable 
para que nuestras demandas encuentren eco 
en las instancias correspondientes. La partici-
pación activa en los coloquios será clave para 
que nuestras voces sean escuchadas y nues-
tras reivindicaciones consideradas.

Además, como parte del Congreso, se llevará a 
cabo una feria comercial donde nuestros pro-
veedores colaboradores tendrán la oportuni-
dad de exhibir sus productos y servicios. Este 
será un excelente espacio para establecer 
contactos, explorar nuevas oportunidades de 
negocio y fortalecer las relaciones comercia-
les existentes. Invitamos a todos los asistentes 
a visitar los stands de nuestros proveedores 
y descubrir las innovaciones que tienen para 
ofrecernos.

Te esperamos en el VI Congreso Nacional de 
Fenamix en Torremolinos, Málaga.

¡Hagamos que nuestras voces sean escucha-
das y nuestras demandas atendidas!

Pep Vallori
Presidente de Fenamix

¡Da un impulso a 
tu negocio con UPS!
Únete a la red de ubicaciones UPS Access Point™ 
y empieza a:

• Atraer nuevos clientes y generar ventas adicionales
• Aumentar la lealtad de los clientes existentes
• Generar mayores ingresos sin inversión adicional
• Diferenciarte de la competencia 

©2022 United Parcel Service of America, Inc. UPS y el logotipo gráfico de UPS son marcas registradas de United Parcel Service of America, Inc.
Todos los derechos reservados.



El pasado 22 de diciembre el punto mixto 27225 dio el cuarto premio de la Lotería 
de Navidad con el número 77768, premiado con 20.000 € al décimo, sacado por la 
máquina de resguardo azul.

La fortuna ha vuelto a este punto 
de venta mixto, con la venta de un 
décimo del segundo premio de El Niño, 
también expedido por la máquina de 
resguardo azul. En este caso, el premio 
asciende a 75.000 €.

Su titular, Florian Carballo, que 
regenta el punto desde finales de 
2021, cuenta con alegría inmensa 
que están orgullosos de que ambos 
premios hayan sido expedidos por la 
máquina de resguardo azul, la gran 
reivindicación del colectivo mixto.

EL PUNTO MIXTO DE LOTERÍA R 27225,  
LOTERÍAS GAMERO, DE LA CALLE PABLO 

ANTONIO DE OLAVIDE DE FUENTE 
PALMERA, HA VUELTO A REPARTIR LA 

SUERTE ENTRE LOS VECINOS.
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Punto 5910
Titular: Jose Liborio Ruíz Díaz

        Ubicación: Plz. Del Castillo, 22, Carboneras - Almería
1º Premio de la Lotería Nacional del 09/01/2025 

Y 3º Premio del Sorteo Extraordinario de El Niño

PREMIOS 
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JUEGOS DE SELAE ¿SERÍA POSIBLE APLICAR  
LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL? 
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¿Qué es la Inteligencia Artificial? Pues aquí tenemos 
una definición genérica de lo que es la IA:

La IA es una tecnología que permite a las máquinas rea-
lizar tareas que normalmente requieren inteligencia hu-
mana, como reconocer imágenes, entender el lenguaje o 
tomar decisiones. Lo que la hace especial es su capacidad 
de aprender y adaptarse a partir de datos y experiencias.

 ¿Cómo se podría aplicar a los juegos de SELAE?

Podemos afirmar sin duda que a partir de los datos 
históricos podemos encontrar tendencias y relaciones, 
además también nos puede ayudar a elaborar unas 
fórmulas matemáticas para predecir o intuir qué puede 
suceder en un futuro.

Juegos de Loto (Primitiva, Bonoloto, Euromillones, etc.):

Aquí la probabilidad de que salga un número es siempre la 
misma. Y la probabilidad de que salga una combinación de 
números es también siempre la misma, por tanto, la IA poco 
puede hacer en este tipo de juegos ya que son puro azar.

Juego de Quiniela:

Aquí la cosa cambia mucho, aunque la probabilidad 
matemática pura nos diga que cada signo de un partido 
(1, X o 2) tiene la misma probabilidad de salir que es 
33%, nada más lejos de la realidad.

Lo mismo pasa con los 14 signos de una apuesta, la 
probabilidad de acertar 14 signos jugando 1 apuesta 
es 1 / (3^14) = 0,0000002, pero no todas las apuestas 
de 14 signos tienen la misma probabilidad de salir, hay 
apuestas a priori con mayor probabilidad en base a fac-
tores externos como por ejemplo (que equipo juegue 
de local, que equipo juegue de visitante, trayectoria de 
los equipos, jugadores sancionados o lesionados, etc.) y 
es aquí donde podemos utilizar la Inteligencia Artificial.

Con todo esto podemos dividir la IA en 2 tipos gene-
rales: la Predictiva y la Generativa.

1. La Inteligencia Artificial Predictiva se basa en 
datos históricos y actuales, y cuantos más datos tenga, 
mejor será su predicción.

2. La Inteligencia Artificial Generativa también se 
basa en datos, sin embargo, necesita aprender, es decir, 
necesita a la IA Predictiva y después aprender de los acier-
tos y los fallos que vaya teniendo en sus predicciones.

¿Cómo funcionan y como podemos aplicarlas al juego 
de la quiniela?

En primer lugar hay que comentar que como cualquier 
IA cuantos más datos se le den, mejor serán sus pre-
dicciones.

Luego, en segundo lugar entraría el concepto de pesos 
aplicables a los parámetros de los datos, cuantos más 
parámetros mejor para predecir pero habrá que ir pon-
derándolos adecuadamente para que la predicción sea 
mejor cada vez o incluso en algunas ocasiones descartar 
algún parámetro o algunos datos que puedan sesgar 
los resultados esperados y quitar esos parámetros.

Cuantas más pruebas mejor para aprender.

¿Y cómo podemos hacer todo esto?, pues con el pro-
grama de quinielas QUINIWINGOLES que ha sido el 
primer programa de quinielas en incorporar la IA entre 
sus múltiples opciones.

VENTAJAS DE APLICAR LA INTELIGENCIA ARTIFICIAL A 
LAS QUINIELAS:

1. No tenemos que revisar datos históricos ni clasifica-
ciones de equipos, la IA es capaz de hacerlo casi instan-
táneamente por nosotros.

2. No tenemos que pensar en dobles y triples, la IA es capaz 
de adaptar nuestros pronósticos con un solo click de ratón.

3. La IA en general nos ahorrará mucho tiempo en la 
realización de nuestra quiniela.
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Generativa. 
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HISTÓRICO DE CONGRESOS
Por el año 2011 barajamos la idea de organizar un Con-
greso Nacional de los Puntos de Venta Mixtos, donde 
tuviera cabida tanto reivindicaciones, hermandad, di-
versión, análisis. El I CONGRESO con el título, “El futuro 
del Mercado del Juego”, se celebró el día 9 de marzo de 
2013 en el Hotel Convención de Madrid y que supuso 
un gran éxito tanto de participación como de las ponen-
cias que se expusieron.

El II Congreso Nacional tenía como principal objetivo 
trasladar las inquietudes, reivindicaciones y nuevas lí-
neas de negocio a la sociedad en general.

La asistencia de más de mil receptores de todas las Pro-
vincias del Estado, su participación activa opinando y pre-
guntando a los intervinientes, su sentido crítico y cons-
tructivo sobre lo que allí se estaba debatiendo, su entrega 
y solidaridad y su apoyo y colaboración con la Federación 
que los representa, FENAMIX, dan la medida exacta del 
éxito de este evento y de la realidad de que “El futuro es 
nuestro”, como rezaba uno de los eslogan del Congreso.

Contó con la presencia de la Presidenta de SELAE, Dª 
Inmaculada García y Eva González, Secreta- ría General 
del Consejo de Administración. También la asistencia 
de Adolfo Bara, responsable de marketing de la Liga de 
Fútbol Profesional.

III CONGRESO Nacional de Puntos de Venta Mixtos de 
Loterías y Apuestas del Estado con el título “Integración 
de nuevos juegos en la red de ventas”, los días 11 y 12 
de marzo de 2017, para cuyo contenido y desarrollo pu-
dimos contar con diferentes ponentes.

Dª. Inmaculada García, en su calidad de Presidenta del 
Operador de Loterías en España y D. Juan Espinosa, Di-
rector del Órgano Regulador del Juego. 

Por otro lado, las ponencias de D. Edmundo Martinho, 
en representación de la Santa Casa de Lisboa, de D. 
Luis Gama, en su calidad de Presidente de CIBELAE y 
D. Juan Barrachina, Directivo  de Kambi Sports y ex-
perto con contrastada experiencia en el ámbito de las 
Apuestas Deportivas. 

El IV Congreso de Fenamix, conto con la presencia de D. 
Jesús Huerta, Presidente SELAE, D. Antonio Miguel Carmo-
na, profesor de Economía, D. Juan Guillermo Franco, de 
Corredor Empresarial de Colombia, D. Carmelo Encinas, 
director de opinión de “20 minutos”, D. Rodrigo Gutiérrez, 
director General de Camba Comunicación, D. Tomas Cour-
tois, Nickel y D. Erik Nicolas, director de Kiron Interactive

El V Congreso se decidió que fuera didáctico, construc-
tivo, donde todo lo que se ha propuesto y tratado, nos 
sirva en el día a día de nuestros puntos de venta. Los ta-
lleres que se impartieron, con su numerosa asistencia, 
fueron una prueba del interés de nuestro colectivo para 
obtener información y aplicarlo a nuestro día a día, en 
el desarrollo de nuestra actividad de punto de ventas 
de loterías y apuestas del Estado, como en el resto de 
las actividades que desarrollamos en nuestros locales y 
que FENAMIX impulsa a través de novedosos convenios 
comerciales, para atraer a nuevos clientes.
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LAS VENTAJAS  
DE SER SOCIO DE FENAMIX

¡HAZTE SOCIO!

1. Podrás disfrutar de la cuota de mantenimiento anual de la impresora de resguardo 
azul de la Lotería Nacional por 50€ (más IVA). NO SOCIO 96€ (MAS IVA)

2. Podrás acogerte a los convenios comerciales de paqueterías que tenemos con AMA-
ZOM, UPS, BOYACA, DHL obteniendo ingresos extras para tu negocio, que atraerán a nue-
vos clientes. INGRESOS MEDIOS 500 € MENSUALES.

3. Disfrutarás de las condiciones especiales que la Caixa ofrece a los socios de FENAMIX.

4. Además, comercializa telefonía y otros productos en tu punto de venta sin inversio-
nes y con las mejores comisiones por ser socio de FENAMIX.

5. Únete a más convenios comerciales que puedan interesarte (Securitas Direct, Inna-
forem, etc)

6. Estarás informado de todas las noticias y recomendaciones que afectan a los pun-
tos de venta mixtos de SELAE ya que, FENAMIX utiliza las redes sociales para enviar esta 
información a sus socios. Y aún más, si necesitas hacernos llegar tus quejas y sugerencias, 
tienes la posibilidad de enviarlas, o llamar, y que podamos gestionarlo con la mayor rapi-
dez posible. 

7. Dispondrás de la APP QR FENAMIX (disponible para Android) es totalmente GRA-
TUITA para los SOCIOS de Fenamix. Podrás leer el código QR del resguardo de sorteo y 
cambiar para 1 sorteo, semanal o 2 semanas; añadir/quitar Joker y cambiar este resguar-
do a otro sorteo.

8. También, contarás con asesoramiento jurídico gratuito en aquellos asuntos que 
conciernen al desarrollo de la actividad de tu punto de venta mixto. Este servicio, gratuito, 
dirigido por abogados especialistas, entre los asuntos más consultados por nuestros com-
pañeros, destacamos: Traslado de los puntos de venta, transmisión, fiscalidad de la venta 
del punto de venta, contratación de trabajadores, jubilación ya sea activa o total, actividad 
principal, protección de datos, participaciones de Lotería, peñas, publicidad en el estable-
cimiento, retenciones de premios, constitución de sociedades, venta de participaciones 
sociales, liquidación de la sociedad limitada, prohibiciones vigente, competencia desleal, 
venta ambulante de lotería, incompatibilidades, requerimientos de SELAE, denuncias y un 
sinfín de asuntos que surgen a diario en nuestros negocios y que puedes consultar para 
resolverlos. 

SI AÚN NO ERES SOCIO, ASÓCIATE llamando al 954 99 05 54 y empieza a disfrutar de 
todas las ventajas de ser socio de FENAMIX.
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PARA VENDER

POR INTERNET
LOTERÍAS Y APUESTAS

Más de 20 años especializados en el sector

Solicita sin compromiso tu oferta como socio en:

CONFÍA EN LA  PLATAFORMA 
MÁS COMPLETA Y FIABLE

Innovaciones y
mejoras constantes

Sin comisión 
sobre tus ventas

Tus propios 
clientes

Cuota de servicio
todo incluido

www.gadmin.es

WEB
&

APP
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JUNTA DIRECTIVA DE LA FEDEREACION  
NACIONAL DE RECEPTORES  

MIXTOS (FENAMIX)

El pasado 25 de enero de 2025, tuvo lugar en el 
Hotel ILUNION, ubicado en la Calle López de Ho-
yos 143 de Madrid, la reunión de la Junta Directiva 
de FENAMIX, con el siguiente:

ORDEN DEL DÍA

1. Lectura y aprobación, si procede, de las ac-
tas de las sesiones anteriores de fechas 2-10-24 y 
11-12-24.

2. Estado cuentas de las Cuentas de la Fede-
ración (FENAMIX) 31-12-24

3. GESTORA COMERCIAL DE LOS MIXTOS 
S.L.U. (GECOMIX), cuentas al 31-12-24.

4. VI Congreso Fenamix 2025.

5. Convenios Comerciales.

6. Asuntos Urgentes.

7. Ruegos y Preguntas. 

Tras la aprobación de las actas y el informe de es-
tado financiero de FENAMIX y GECOMIX, se avanzó 
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en la organización del VI Congreso FENAMIX 2025, 
que se celebrará en Torremolinos (Málaga) del 21 
al 23 de marzo en el Hotel Occidental-Playa. El pro-
grama de actividades incluirá dos talleres como en 
ediciones anteriores:

• Aspectos jurídicos sobre traspasos y ju-
bilación activa, con ponentes expertos en el ám-
bito normativo y financiero.

• Estrategias de comercialización de peñas, 
con el objetivo de fortalecer esta línea de negocio 
entre los receptores mixtos.

Se celebrará un coloquio sobre las reivindicacio-
nes del sector, con la participación de invitados 
especiales que contribuirán al debate y a la visi-
bilidad de nuestras demandas. Otro aspecto des-
tacado del Congreso será la feria comercial, que 
contará con la presencia de importantes empresas 
del sector. Dado el alto nivel de inscripciones hasta 
la fecha, se recomienda a los interesados realizar 
sus reservas a través del teléfono 954990554 o el 
correo electrónico congreso@fenamix.org.

Respecto a los convenios comerciales, se anun-
ciaron dos nuevos acuerdos de gran interés para 
los asociados:

• Convenio con Telefónica Empresas: 
FENAMIX ha logrado un acuerdo que permite 
a los asociados acceder a subvenciones del Kit 
Digital para la modernización de sus negocios. 
Entre las opciones disponibles:

o Puesto de trabajo seguro + gestión de clien-
tes (PC + Tablet de alta gama), valorado en 3.000 €.

o Puesto de trabajo seguro + oficina virtual, 
valorado en 1.250 €.

• Convenio con Proyectores QRAY: Se ha 
presentado un innovador sistema de proyección 
de códigos QR, que permite mostrar información 
comercial de forma dinámica en los puntos de 
venta. Su exclusivo software basado en una apli-
cación web permite la gestión de contenidos en 
tiempo real, ofreciendo opciones como:

o Imágenes promocionales.

o Acceso a sitios web.

o Visualización de vídeos y modelos 3D.

o Descarga de aplicaciones.

Finalmente, en asuntos urgentes, se informó del 
valor recaudado a favor de los socios afectados 
por la DANA en Valencia, con un total de 11.760€. 
Los fondos fueron distribuidos entre los 12 so-
cios que sufrieron mayores daños, reafirmando 
el compromiso de FENAMIX con la solidaridad y el 
apoyo a sus miembros.

Desde FENAMIX seguimos trabajando para forta-
lecer el sector y ofrecer a nuestros asociados las 
mejores oportunidades y servicios.
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HOTEL OCCIDENTAL PLAYA  
DE TORREMOLINOS: UN ESPACIO IDEAL 

PARA EL VI CONGRESO DE FENAMIX

Ubicado en el corazón de la Costa del Sol, el Hotel 
Occidental Playa de Torremolinos es un verdadero 
paraíso para quienes buscan combinar trabajo y placer 
en un entorno único. Con sus instalaciones de primer 
nivel, su ubicación privilegiada junto a la playa, y una 
oferta de servicios que lo convierte en uno de los 
mejores destinos para eventos y congresos, este hotel 
será la sede perfecta para el VI Congreso de Fenamix, 
que se celebrará del 21 al 23 de marzo de 2025. Aquí te 
contamos por qué este lugar es el mejor para quienes 
asistirán al evento.

Ubicación Estratégica en la Costa del Sol

Una de las grandes ventajas del Hotel Occidental Playa 
de Torremolinos es su ubicación. Situado en la popular 
localidad de Torremolinos, este establecimiento se 
encuentra a tan solo 10 minutos del aeropuerto 
internacional de Málaga y a unos 15 km de la estación 
de tren Málaga María Zambrano. El trayecto desde 
la estación se puede hacer taxi en unos 20 minutos, 
dependiendo del tráfico. También existe la opción de 
utilizar transporte público, como el tren de cercanías, 
que conecta Málaga con Torremolinos en unos 25 
minutos, desde la estación de Málaga hasta la estación 
de Torremolinos, que queda cerca del hotel, lo que lo 
convierte en un destino accesible para los asistentes 
del congreso. Su cercanía al Mediterráneo asegura un 

ambiente relajado y agradable, ideal para disfrutar del 
clima soleado de la Costa del Sol.

Además, el hotel está a poca distancia de las principales 
atracciones turísticas de la zona, como el centro de 
Málaga, el puerto deportivo de Benalmádena, o la 
famosa calle San Miguel en Torremolinos. Después de 
las actividades del congreso, los asistentes tendrán la 
oportunidad de explorar y disfrutar de lo mejor que 
ofrece la región.

Instalaciones Modernas para Congresos y Eventos

El Hotel Occidental Playa de Torremolinos destaca no 
solo por su belleza arquitectónica, sino también por su 
capacidad para albergar eventos de gran envergadura. 
Su centro de congresos está diseñado para satisfacer las 
necesidades de reuniones empresariales, conferencias 
y eventos como el VI Congreso de Fenamix.

El hotel cuenta con diversas salas de reuniones y espacios 
multifuncionales equipados con la más moderna 
tecnología audiovisual, perfectos para presentaciones, 
paneles de discusión y talleres. Los asistentes podrán 
disfrutar de proyecciones de alta definición, sistemas 
de sonido de vanguardia, y conexión Wi-Fi de alta 
velocidad, garantizando que el congreso transcurra de 
manera fluida y sin contratiempos técnicos.
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Además, el personal del hotel está altamente capacitado 
para asistir a los organizadores del evento en cualquier 
requerimiento logístico, asegurando que cada detalle 
esté cubierto, desde la coordinación de las sesiones 
hasta la gestión de los servicios de catering.

Alojamiento de Lujo para el Descanso Ideal

Después de un día lleno de conferencias y 
actividades, los asistentes al congreso tendrán la 
oportunidad de relajarse en las elegantes habitaciones 
del Hotel Occidental Playa de Torremolinos. Las 
habitaciones están diseñadas para proporcionar el 
máximo confort, con una decoración moderna y cálida 
que invita al descanso.

El hotel ofrece una amplia gama de opciones de 
alojamiento, todas ellas equipadas con comodidades 
de última generación. Entre los servicios que se pueden 
encontrar en las habitaciones están la televisión por 
satélite, minibar, aire acondicionado, y balcones privados 
con vistas al mar o a los hermosos jardines del hotel.

El Occidental Playa de Torremolinos también tiene 
como prioridad la sostenibilidad, por lo que sus 
instalaciones están diseñadas para ser eficientes 
energéticamente, sin comprometer la comodidad de 
los huéspedes. Aquellos que buscan un entorno más 
exclusivo, pueden optar por las suites superiores, que 
ofrecen un espacio más amplio y privilegios adicionales 
como servicio de habitaciones personalizado y acceso 
a áreas exclusivas del hotel.

Gastronomía Variada y de Alta Calidad

Uno de los puntos fuertes del Hotel Occidental Playa 
de Torremolinos es su oferta gastronómica. El hotel 
cuenta con varios restaurantes y bares que ofrecen una 
amplia selección de platos locales e internacionales. 
Para los asistentes al congreso, esto será una excelente 
oportunidad para disfrutar de una experiencia culinaria 
de primer nivel, sin necesidad de salir del hotel.

El restaurante principal ofrece un servicio de buffet, con 
una gran variedad de opciones que incluyen mariscos 
frescos, carnes a la parrilla, ensaladas, y postres 
elaborados por chefs de renombre. Además, los 
restaurantes a la carta del hotel ofrecen menús gourmet 
en los que destacan los sabores mediterráneos y las 
especialidades locales andaluzas, acompañados de una 
selección de vinos de la región.

Para quienes deseen relajarse después de las jornadas 
del congreso, los bares del hotel son el lugar perfecto 
para disfrutar de una copa. Con ambientes tranquilos 
y elegantes, ofrecen una amplia variedad de cócteles, 
bebidas locales, y una selección de tapas. El servicio 
en la terraza, con vistas al mar, es particularmente 
recomendado para aquellos que desean desconectar 
y disfrutar del clima de la Costa del Sol al final del día.

Actividades de Ocio y Bienestar

El Hotel Occidental Playa de Torremolinos no solo ofrece 
espacios para la realización de eventos, sino también una 
amplia gama de actividades de ocio y bienestar para los 
asistentes al congreso. Para quienes desean mantenerse 
activos, el hotel cuenta con un gimnasio completamente 
equipado, pistas de tenis, y varias piscinas, incluyendo 
una piscina exterior rodeada de jardines.

Para los que prefieren la relajación, el hotel dispone 
de un spa de lujo, con una variedad de tratamientos 
diseñados para revitalizar cuerpo y mente. Masajes, 
baños turcos, sauna y jacuzzi son solo algunas de las 
opciones disponibles para los huéspedes que quieran 
desconectar del estrés diario.

Además, gracias a su cercanía a la playa, los asistentes 
al congreso podrán disfrutar de actividades acuáticas 
como el paddle surf, windsurf, o simplemente dar 
largos paseos por la arena dorada de Torremolinos. 
La posibilidad de combinar la asistencia al evento con 
momentos de ocio es sin duda una gran ventaja que 
hará del VI Congreso de Fenamix una experiencia única 
para todos los participantes.

¿Qué se puede hacer en torremolinos? Aquí 
tienes algunas de las mejores opciones:S: 

Disfrutar de las Playas de Torremolinos

El hotel está ubicado muy cerca de las playas más 
populares de la zona, como la Playa de la Carihuela y 
la Playa de Bajondillo. Estas playas, de arena dorada 
y aguas tranquilas, son perfectas para relajarse 
después de un día de conferencias. Los asistentes 
podrán disfrutar de largos paseos por el paseo 
marítimo, tomar el sol o simplemente relajarse en 
uno de los chiringuitos que ofrecen comida típica 
andaluza como pescados fritos y mariscos.

Paseo Marítimo y La Carihuela

El Paseo Marítimo de Torremolinos es una 
excelente opción para caminar, trotar o 
simplemente disfrutar del ambiente. A lo largo 
del paseo, se puede acceder a tiendas, bares y 
restaurantes que ofrecen todo tipo de comidas 
y bebidas, desde tapas hasta cócteles. La zona 
de La Carihuela, en particular, es famosa por su 
tradición pesquera y gastronómica, con una gran 
variedad de restaurantes donde se puede probar 
el auténtico "pescaíto frito", una especialidad local.

Visitar el Parque de la Batería

A solo unos minutos del hotel, el Parque de 
la Batería es una opción ideal para quienes 
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desean disfrutar de la naturaleza en un entorno 
más tranquilo. Este parque cuenta con amplios 
jardines, un lago donde se puede alquilar barcas, y 
senderos para caminar o hacer ejercicio. Además, 
desde el mirador se obtienen impresionantes 
vistas panorámicas del litoral de Torremolinos.

Calle San Miguel y Centro de Torremolinos

El Centro de Torremolinos, con su famosa Calle 
San Miguel, es otro de los puntos de interés que 
los asistentes al congreso pueden explorar. Esta 
calle peatonal está llena de tiendas de moda, 
souvenirs y cafeterías. Es perfecta para una tarde 
de compras o para tomar un café en una terraza. 
Al final de la calle, se puede acceder a la escalera 
que lleva a la playa, ofreciendo una ruta escénica 
hacia el mar.

Excursión a Benalmádena

A pocos kilómetros de Torremolinos se encuentra 
Benalmádena, una localidad vecina con múltiples 
atractivos turísticos. Entre ellos destaca el Puerto 
Deportivo de Benalmádena, uno de los más 
bonitos de España, donde se puede pasear 
entre barcos y disfrutar de una gran variedad 
de restaurantes y bares. Para quienes buscan 
algo más cultural, está el Castillo de Colomares, 
una curiosa construcción que rinde homenaje a 
Cristóbal Colón y sus descubrimientos.

Teleférico de Benalmádena

Otra actividad popular en Benalmádena es el 
Teleférico, que sube hasta la cima del Monte 
Calamorro. Durante el trayecto, los asistentes 
podrán disfrutar de unas vistas espectaculares de 
la costa y, una vez en la cima, realizar senderismo 
o disfrutar de exhibiciones de aves rapaces. Es 
una excelente forma de desconectar y apreciar la 
belleza natural de la región.

Gastronomía Local

Torremolinos es conocido por su amplia oferta 
gastronómica, y los asistentes podrán disfrutar de una 
gran variedad de restaurantes que van desde cocina 
tradicional andaluza hasta propuestas internacionales. 
Las tabernas locales ofrecen deliciosas tapas, mientras 
que los restaurantes más modernos sirven platos de 
fusión. Probar el típico espeto de sardinas (sardinas 
asadas en la playa) es casi una obligación para quienes 
visitan la Costa del Sol.

Vida Nocturna

Para aquellos que desean alargar el día tras las 
actividades del congreso, Torremolinos cuenta con 
una vibrante vida nocturna. La ciudad tiene una 
gran oferta de bares de copas, discotecas y pubs 
tanto en el centro como en el paseo marítimo. 
Zonas como La Nogalera son populares por su 

ambiente acogedor y variado, lo que la convierte 
en un punto de encuentro ideal para grupos de 
amigos y compañeros de congreso.

Visitar el Jardín Botánico Molino de Inca

Ubicado en las afueras de Torremolinos, el Jardín 
Botánico Molino de Inca es una joya oculta para 
los amantes de la naturaleza. Este jardín ofrece 
una gran variedad de plantas exóticas, fuentes, y 
un antiguo molino de agua restaurado. Es un lugar 
perfecto para pasear y disfrutar de la tranquilidad 
entre la vegetación, ofreciendo una alternativa 
relajante a las actividades más dinámicas.

El Parque de Cocodrilos

Otra opción divertida para los asistentes que 
vayan con sus familias es el Crocodile Park, un 
parque temático dedicado a los cocodrilos que se 
encuentra cerca del centro de Torremolinos. Aquí, 
los visitantes pueden aprender más sobre estos 
fascinantes reptiles y ver algunos de los cocodrilos 
más grandes de Europa.
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ENTREVISTA ESPECIAL

En este número de la revista Nuestra Apuesta en-
trevistamos a Pep Vallori, presidente de Fenamix y 
titular del Punto de venta Mixto 60205 de Pollença 
(Baleares). Este año cumplirá 47 años vendiendo 
los juegos de SELAE. Nos hablará de Fenamix, los 
objetivos por cumplir y nos contará un poco sobre 
el VI Congreso Nacional de Fenamix.

Fuiste elegido Presidente de Fenamix hace ya 
casi 4 años, aunque antes ya formabas parte de 
la Junta Directiva de FENAMIX ¿Qué ha supuesto 
para ti participar activamente en la Federación?

Efectivamente, formo parte de la Junta Directiva 
de Fenamix desde 2011, siempre he defendido el 
asociacionismo para conseguir mejoras y objeti-
vos que mejoren el trabajo y los beneficios en el 
sector. Cuando Toni Castellano me dio la oportuni-
dad de participar activamente en la Federación no 
lo dudé ni un momento, había llegado el momento 
de participar desde dentro, en la lucha por nues-
tras reivindicaciones. Desde este momento puse 
todo mi esfuerzo en las mejoras para el sector, 
desde mi modesto punto de venta en Pollença

¿Cuál es el mayor reto al que te has enfrentado 
como Presidente de Fenamix?

No lo definiría como reto, sino buscar el equilibrio 
en la nueva Junta Directiva que me acompaña en 

el cargo de presidente, mezclando veteranía, ju-
ventud e ideas y con todo ello, marcar una línea 
a seguir para llevar a cabo y afrontar la gestión 
administrativa y asociativa con el mayor interés y 
conseguir la estabilidad y prestigio de esta Federa-
ción como puntera en la defensa de los intereses 
de los Puntos de venta Mixtos de Loterías y Apues-
tas del Estado.

¿Qué objetivos o metas tienes para esta Federación?

FENAMIX debe seguir siendo el referente de los 
Puntos de Venta Mixtos, la que defienda sus inte-
reses, la que luche por sus reivindicaciones, la que 
facilite nuevos negocios para su punto de venta, la 
que disponga de la mejor Asesoría Jurídica, en de-
finitiva, que cuando un asociado llame a Fenamix, 
sea por el tema que sea, sepa que será atendido/a 
con el mayor rigor y celeridad.

Los objetivos vienen marcados por los acuerdos 
de la Junta Directiva y refrendados por la Asam-
blea General. Así se hizo con la participación de Fe-
namix en la manifestación de septiembre de 2021 
y con la decisión de no apoyar una nueva subida 
de comisiones que ya conseguimos en 2022. Asi-
mismo, tenemos claro que debemos aportar cual-
quier sugerencia a SELAE para mejorar en nuestro 
día a día, y disponer de mejores condiciones de 
venta en la Lotería de Navidad
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Cuéntanos ¿Cómo compaginas atender a tu ne-
gocio, todas las tareas que supone estar al frente 
de Fenamix y tu familia?

Posiblemente, pensado fríamente, puede ser un 
caos, pero la realidad es muy distinta. Lo primero 
es tener el apoyo total y absoluto de mi familia, mi 
esposa es un pilar importantísimo en este engra-
naje, ella es la que se queda en el punto de venta 
cuando yo me ocupo de Fenamix, en viajes, reunio-
nes y también desde mi negocio, sin ella no sería 
posible. Otra parte muy importante es la secreta-
ría a través de la Gerencia que se ocupan de toda 
la gestión administrativa, comercial y jurídica y por 
último la Junta Directiva, con la que formamos un 
gran equipo con dedicación y compromiso. 

Fenamix reivindica frente a SELAE la equipara-
ción de la red de Puntos Mixtos a la Integral 
(número abonado, TPV gratuito, etc.) ¿crees 
que SELAE atenderá en algún momento todas 
las reivindicaciones?

Lo que no puede ser es que una parte de la red 
sea de primera y la otra (la más numerosa) sea de 
segunda. Si no luchamos por lo que creemos que 
es justo podemos irnos a casa. Entendemos que 
SELAE debe facilitar la forma de venta o comercia-
lización de sus juegos a toda la red de ventas en 
las mismas condiciones, sea en el formato que sea 
y la forma de cobro también debe ser en las mis-
mas condiciones para toda la red. Mención aparte 
merece comercialización de la Lotería de Navidad, 
donde más diferencia existe entre las dos redes y 
donde los puntos de venta mixtos estamos peor 
tratados. Parece que no se entiende que no que-
remos invadir el espacio de nadie ni vender el mis-
mo formato, lo que solicitamos es que, de los nú-
meros de la Lotería de Navidad disponibles en el 
terminal, poder vender en condiciones favorables 
y que no sea un problema la venta.

¿Qué opinas de los juegos y apuestas de SELAE y 
cómo auguras el futuro de estos?

Como en cualquier ámbito de la vida, todo es me-
jorable, pero pienso que el catálogo de juegos es 
muy bueno, prueba de ello es el tiempo que llevan 
en el candelero sin haberse eliminado ninguno. 
Pero esto no quiere decir que no tengan que re-
visarse cada cierto tiempo, que deban adaptarse 
a los tiempos y a las modas. Hay que avanzar y 
modernizarlos y, sobre todo, potenciarlos y pro-
mocionarlos. Entendemos que la publicidad es 
primordial para llegar a las personas y facilitar el 
trabajo de los puntos de venta. 

¿Cuál es el mayor reto al que se enfrenta el colec-
tivo de Puntos Mixtos día a día?

Los puntos de venta mixtos nos caracterizamos por 
la lucha constante en nuestros negocios, gestiona-
mos la primera actividad y la complementamos 
con la venta de los juegos de Loterías y Apuestas 
sin escatimar esfuerzos. Pienso que el mayor reto 
es lograr el reconocimiento profesional que nos 
merecemos y no ser tratados de forma desigual 
en relación a la otra red.

¿Desde principios del año 2024 ha surgido un mo-
vimiento de puntos de venta solicitando a SELAE 
subida de comisiones, a los que se han unido al-
gunas asociaciones del sector, por qué Fenamix 
no se ha unido?

Es muy fácil para quien vende mucho, pedir aumento 
de comisiones y ganar más sin esfuerzo, vendiendo 
lo mismo. Sabemos que, si se produce una subida de 
comisiones, el juego más susceptible de aumento de 
estas, es la Lotería de Navidad. Por este motivo des-
de Fenamix condicionamos este apoyo a mejorar las 
condiciones de venta de la Lotería de Navidad, solo 
teniendo la posibilidad de vender más, por supuesto 
que nos uniríamos a esta petición

Recientemente se ha comunicado a todos los 
asociados que en el próximo mes de marzo se or-
ganiza el VI CONGRESO NACIONAL DE FENAMIX 
bajo el lema “REIVINDICAMOS” ¿Qué pretendéis 
transmitir al colectivo mixto con este lema?

“REIVINDICAMOS” es nuestro caballo de batalla des-
de hace muchísimos años, durante éstos, hemos 
ido avanzando y consiguiendo algunos objetivos 
para mejorar en nuestros puntos de venta mixtos. 
Vamos a celebrar el VI Congreso y ha llegado el mo-
mento de dar un paso al frente, de poner sobre la 
mesa toda nuestra problemática, de estar unidos 
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por nuestras reivindicaciones y que nuestros com-
pañeros y asociados, entiendan que nadie luchará 
ni moverá un dedo por nuestras peticiones si no 
nos esforzamos nosotros, acudiendo al Congreso y 
debatir y proponer en los dos coloquios que se lle-
varán a cabo, todo lo que queremos para nuestros 
puntos de venta. Me costaría mucho entender que 
mis compañeros no puedan realizar un esfuerzo 
para asistir al Congreso y aportar sus ideas o reivin-
dicaciones para trasladarlas a SELAE (o contárselas 
allí en directo a los responsables de la misma) y dar 
fuerza a esta Federación para seguir en la lucha de 
mejorar en nuestro día a día.

La ubicación elegida es Torremolinos ¿por qué 
habéis elegido esta zona?

Estábamos viendo diferentes opciones y al ver la 
situación, el entorno y el hotel (en la misma playa), 
no tuvimos dudas. Torremolinos tiene un clima per-
fecto para la época que celebraremos el Congreso, 
está a menos de 5 km del aeropuerto de Málaga y 
justo al lado de la estación de tren, entendemos es 
un lugar idóneo para nuestro Congreso. 

¿Nos puedes avanzar algo del programa del Congreso?

Estamos ultimando contenidos y contactos con 
los posibles participantes. Lo que sí puedo decir 
es que será un Congreso donde el protagonis-
ta serán nuestros asociados, participativo al cien 
por cien, donde cada uno podrá exponer sus rei-
vindicaciones. Como viene siendo habitual en los 
últimos dos Congresos, se realizarán dos talleres 
que son demandados y de gran interés. Asimismo, 
participarán los diferentes proveedores y patroci-
nadores, en la ya exitosa feria comercial.

A veces, la mirada lejana y perdida, te sugiere no rendirte ante las realidades injustas.

Fenamix hace un importante esfuerzo para la or-
ganización ¿qué ventajas tienen los asociados a 
Fenamix para poder asistir?

Hemos intentado minimizar el gasto para los aso-
ciados, poniendo a su disposición, gratuitamente, 
la habitación del hotel (acompañante incluido), co-
mida y cena del sábado para el asociado. Asimis-
mo, cada asociación provincial, según su disponibi-
lidad, también ofrece ayudas para el transporte o 
directamente correrá con el gasto íntegro del des-
plazamiento. Todo esfuerzo será poco si logramos 
el respaldo de los socios y el reconocimiento y las 
mejoras que vamos a reivindicar en este Congreso.



FENAMIX presta a sus socios un servicio de 
asesoría jurídica gratis, en todos aquellos 
asuntos propios del desarrollo de la acti-
vidad de venta de los juegos y apuestas  
del Estado.

Son muchos los puntos de venta mixtos 
que, diariamente, hacen uso de este ser-
vicio gratuito de atención de consultas 
jurídicas, por abogados especialistas en la 
materia.

Entre los asuntos más consultados,  
destacamos:

- Traslados puntos de venta: distancias 
mínimas; documentación…

- Transmisión: requisitos; documentación; 
gestiones en Delegación; valoración nego-
cio, etc.

- Fiscalidad de la venta del punto de venta.

- Contratación de trabajadores.

- Jubilación, Jubilación activa.

- Actividad principal.

- Participaciones de Lotería.

- Protección de datos.

- Peñas.

- Publicidad establecimiento, cartelería.

- Retención premios.

- Constitución sociedades.

- Venta de participaciones sociales de so-
ciedad.

- Liquidación de sociedad limitada.

ASESORÍA JURÍDICA GRATIS 
PARA LOS SOCIOS DE FENAMIX

ASESORÍA JURÍDICA GRATIS 
PARA LOS SOCIOS DE FENAMIX

- Límite pago premios efectivo 1.000€

- Apertura procedimientos sancionadores 
a mixtos publicidad en web

- Prohibición de sellado de boletos.

- Impugnación traslado por aproximación 
indebida.

- Competencia desleal venta lotería por 
punto de venta no autorizado.

- Venta ambulante de lotería.

- Incompatibilidad venta de la ONCE en el 
punto mixto.

- Alegaciones ante la desautorización de 
un traslado.

- Obligaciones Tributarias puntos mixtos.

- Contestación requerimientos SELAE bajo 
apercibimiento cierre punto de venta por 
impago recaudación

- Escrito de descargo ante denuncia por 
supuesta negación para pago de premios.

- Etc.

Para hacer uso de este servicio, el so-
cio de Fenamix debe llamar a la Secre-
taría tf 954 990 554 o mandar un correo 
electrónico a secretaria@fenamix.org 
indicando una breve referencia sobre 
su consulta, y un profesional abogado, 
especialista en el asunto, le atenderá 
para resolverle sus dudas.
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tu negocio?

Tu dedicación y nuestro apoyo, ahora y siempre
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HAZTE SOCIO
DE FENAMIX

La Federación Nacional de Puntos de Venta 
Mixtos (FENAMIX) nació en el año 1.993 con 
el objetivo de defender y promocionar los 
derechos e intereses del colectivo de puntos 
mixtos que conforman la Red de Ventas de 
la Sociedad Estatal de Loterías y Apuestas 
del Estado (SELAE).
En la actualidad, ya son más de 4.500 puntos 
asociados a la Federación a través de las 
distintas Asociaciones Provinciales integra-
das y que forman parte de FENAMIX.

FENAMIX lucha diariamente por la consecu-
ción de los objetivos y reivindicaciones más 
primordiales del colectivo al que representa, 
llegando a convertirse en el único interlocu-
tor oficial de la Red Mixta ante  SELAE, y 
otras instituciones y organismos públicos y 
privados.

FENAMIX, desde su constitución, ha aporta-
do ante  SELAE innumerables propuestas y 
sugerencias en orden a la renovación y 
adaptación continua de los puntos mixtos a 
las necesidades de los apostantes. 

Entre los abundantes logros, es necesario 
recalcar la incesante lucha de esta Federa-
ción para que la comercialización, por parte 
de los puntos mixtos, de la Lotería Nacional 
se hiciera realidad; y lograr, años más tarde, 
la implantación del  nuevo  resguardo azul  
por  terminal,  cuyo  formato resulta  mucho 
más atractivo que el anterior ticket, propi-
ciando ello un incremento notable y genera-
lizado de las ventas de este sorteo.
TODO SON VENTAJAS.

Además, FENAMIX cuenta con un amplio 
abanico de servicios y prestaciones dirigidas 
a sus asociados. En este sentido, los afiliados 
a FENAMIX tienen a su disposición una Ase-
soría Jurídica, Laboral y Fiscal para tratar 
todos los temas inherentes al punto  de  
venta y la relación de éste con la Sociedad 
Estatal. Los  socios se beneficiarán, también, 
de condiciones comerciales y económicas 
ventajosas gracias a los   convenios   de cola-
boración que FENAMIX tiene concertados 
con diferentes entidades, tales como La 
Caixa, Amazon, CSQ, ASG, UPS, Axa, etc...

No podemos seguir avanzando en la lucha 
de nuestras reivindicaciones sin la
UNIÓN de todo el COLECTIVO...

JUNTOS

MÁS FUERTES
SOMOS
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